Como Tome um desconhecido produto


e faça-Um Bestseller
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INTRODUÇÃO



Se você quiser fazer grandes vendas on-line você precisa ter pelo menos um produto mais vendido que constantemente vende bem para você. A situação ideal seria, obviamente, ter vários produtos mais vendidos ... mas essa parte vem depois. Primeiro você precisa começar com um produto, e é isso que veremos neste relatório. Depois disso, é possível repetir esse sucesso no futuro e construir seus negócios a partir daí.


Então, vamos seguir este passo a passo e ver como isso pode ser feito.






QUE TIPO DE PRODUTO DEVE VENDER?





Não estamos falando sobre o produto específico aqui; estamos falando sobre qual a forma do produto. Isso é importante porque pode ter um efeito real na forma como você lida com essas vendas, uma vez que elas começam a chegar.


Então, vamos ver os dois tipos básicos de produtos dos quais você deve escolher:






PRODUTOS TANGÍVEIS



Tangíveis significa algo que você pode tocar, portanto, para nossa Para isso, seria algo que precisaria ser enviado pelo correio. De
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DVDs a gadgets, qualquer coisa que você possa colocar em uma mala Jiffy e enviar para o cliente é um produto tangível.

A vantagem disso é que você tem um produto físico real para vender, mas a desvantagem é que há muito mais riscos a serem levados com eles. Supondo que você compre um estoque de um produto que não está sendo vendido no momento, na esperança de transformá-lo em um best-seller ... e ele não vende? Você fica com muito estoque ocupando espaço e, como resultado, perdeu dinheiro.


Existe uma maneira melhor se você quiser seguir a rota de mercadorias tangíveis - e, de fato, existem duas opções para você aqui. Em primeiro lugar, você pode se tornar um profissional de marketing afiliado e encaminhar outras pessoas para produtos tangíveis vendidos por terceiros. Isso significa que você indica a venda, obtém uma porcentagem dessa venda por seus esforços e a terceira parte que estoca o produto cuida do processo físico de enviá-lo ao cliente.


Sua segunda opção é entrar no dropshipping. Esse é um processo semelhante, mas a diferença normalmente é que, embora a empresa processe o pedido e o envie ao cliente, ele geralmente é enviado para parecer que veio diretamente de você.


A outra diferença é que o cliente faz o pedido com você e, em seguida, você faz o pedido - retirando sua comissão primeiro - com as informações do cliente adicionadas como detalhes da entrega.


Obviamente, isso envolve mais trabalho, mas você receberá sua comissão com antecedência e, portanto, não precisará esperar até atingir o
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nível de pagamento decomissões definido pelo site que você está usando para seus produtos afiliados.



PRODUTOS INTANGÍVEIS



Intangível significa algo que não pode ser tocado. Para nossos propósitos aqui, isso aponta diretamente para produtos que precisam ser baixados. Isso pode incluir relatórios, boletins, eBooks e até alguns itens de software ou aplicativos.


Agora, as vantagens são muito claras - antes de tudo, todas elas são baseadas em informações; portanto, se você deseja criar seu próprio produto do zero, é muito mais fácil fazê-lo com um produto intangível e para download do que com qualquer outro produto. outro jeito.


Em segundo lugar, você terá a vantagem de oferecer o produto instantaneamente. O cliente obtém acesso à sua cópia no segundo que pagou por ela; Não espere alguns dias para recebê-lo pelo correio. Este é um recurso de grande venda e vale a pena ter em mente.


Em terceiro lugar, há muito menos risco em adquirir (ou criar) um produto intangível, porque você não precisa desembolsar dinheiro para estocá-lo. Se não vender, você não perde nada e não fica com aquela pilha enorme e preocupante de estoque.


Muitas pessoas começam promovendo os produtos para download de outras pessoas como afiliadas e depois criam seus próprios produtos uma vez
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exploraram um pouco o mercado e têm mais conhecimento de como fazê-lo.

Então, essas são as suas opções. Vamos agora olhar para o próximo passo.




IDENTIFICANDO UM PRODUTO DESCONHECIDO



Isso gera uma grande pergunta - como você encontra algo que ninguém sabe?

É uma pergunta que vale a pena, mas se você souber como responder, será muito mais provável que encontre e promova os produtos que mais ninguém encontrou ainda.


Agora, para um produto ser desconhecido, isso indica claramente o fato de que ele já existe, portanto não incluirá nada que você invente. No entanto, abordaremos isso mais tarde, portanto, se você tiver idéias, saberá mais daqui a pouco.


O único produto completamente desconhecido que você encontrará é um produto totalmente novo e prestes a ser lançado. É possível descobrir isso, se você se mover nos círculos certos, e a melhor maneira de se tornar um promotor desse tipo de produto é se inscrever em muitos boletins por e-mail de alguns dos maiores nomes do marketing na Internet. Essas pessoas sabem o poder de conseguir um exército de afiliados para ajudá-los a lançar seus novos produtos para eles, para que você possa entrar no térreo em várias ocasiões aqui.
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O outro tipo de produto desconhecido é aquele que existe há algum tempo e simplesmente não é retirado. Quando você pensa em um best-seller, pensa em algo que TODOS conhecem, quer eles tenham um ou não. Pense nos livros Harry Potter de JK Rowling, por exemplo, ou no DVD de "Titanic", ou em qualquer um de centenas de outros produtos. Mesmo se você não o tiver, conhecerá as pessoas que o fazem.


O que estamos tentando fazer aqui é transformar um produto que não tenha feito muitas vendas em um que todos já ouviram falar. É assim que você obtém um best-seller - e o dinheiro que o acompanha.



ONDE OLHAR



Já mencionamos o fato de que se conectar com profissionais de marketing da Internet conhecidos resultará em um dos primeiros a promover novos produtos. Mas se vocêmarketing afiliado, também devesites da Internet como gosta deacessarJVZoo.com, ClickBank.com e Comissão Junção - eles são sites bem conhecidos e altamente respeitados, que oferecem acesso a milhares e milhares de produtos para promover. Eles podem participar gratuitamente, mas também vale a pena pesquisar no Google para encontrar outros programas afiliados em seu próprio país.


O que você precisa encontrar é algo que você sabe que ainda não está sendo amplamente promovido por outras pessoas. É por isso que esses sites são ideais para pesquisa - porque eles têm tantos produtos que você pode facilmente sair da trilha para encontrar exatamente o que deseja.








- 6 -

CERTIFIQUE-SE DE ESCOLHER O PRODUTO CERTO



Essa habilidade será fornecida com experiência e conhecimento, mas sua tarefa básica aqui é encontrar algo para o qual exista mercado. Só porque um produto está fora do mercado há um tempo e não foi vendido bem, isso não significa que seja um produto ruim. Pode ser que as pessoas que o vendem não tenham conseguido se conectar muito bem com seu mercado-alvo - e se você puder ser afiliado desse produto, poderá ser o único a mudar as coisas.





IDENTIFICANDO A AUDIÊNCIA CERTA





Isso deve ser feito em conjunto com a escolha do produto certo. Você pode começar de fato em ambos os lados do processo - você pode encontrar um tipo específico de produto que considera um bom vendedor dessa maneira, ou pode encontrar um nicho ou grupo de pessoas que claramente têm dinheiro para gastar e, em seguida, sai em busca de um produto que atenda às suas necessidades.


Se você encontrar um produto que acha que será bom, precisará identificar o público potencial desse produto e fazer algumas perguntas para descobrir se é uma boa aposta começar a promover ou não. Aqui estão os tipos de perguntas que você deve se perguntar:


esse público representa um bom nicho de mercado que pode ser facilmente alcançado on-line?
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Esse público tem dinheiro para gastar?



O produto que você está pensando em promover é significativamente diferente de tudo o que eles viram?


O produto se encaixa no tipo de preço que pode pagar?





Essas perguntas ajudarão você a descobrir se você escolheu um bom produto para iniciantes. Por exemplo, você pode ter encontrado um produto com preço de US $ 100 e destinado a jovens mães com filhos. Agora, este poderia ser um produto realmente bom que funciona e foi claramente pensado.


Mas você precisa pensar se as jovens mães têm esse tipo de dinheiro para gastar. É por isso que este produto não se tornou um best-seller até agora? Poderia muito bem ser.




QUANTAS PESSOAS VOCÊ PODERIA VENDER ISTO?



É importante pensar em quão grande é o nicho que você está pensando em segmentar. Os mercados de nicho são potenciais fabricantes de dinheiro, mas você precisa garantir que não direciona um nicho tão pequeno que o esgotará rapidamente.


Esse é um bom equilíbrio que você precisa acertar ao fazer marketing on-line, porque atingir um público muito grande significará que atrair
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é praticamente impossível, enquanto ir longe demais na outra direção significa que você tem poucas pessoas para tente e encontre.

Aqui está um exemplo: segmentar pessoas que compram mantimentos incluiria praticamente todo mundo no planeta. A segmentação de pessoas que compram uma marca específica de sabão em pó na quinta-feira toda semana teria como alvo muito poucas. Mas segmentar pessoas que procuram um produto ecológico para lavar suas roupas pode alcançar o equilíbrio certo.


Lembre-se de que, embora você precise fazer sua pesquisa para ter a melhor chance de transformar um produto desconhecido em um best-seller, você também precisa ter um pouco de fé e simplesmente experimentá-lo e ver o que acontece quando você atinge um determinado estágio. em sua pesquisa.




ENCONTRANDO UM PRODUTO PARA O SEU NICHE





Se você iniciou o caminho inverso e encontrou um bom nicho de mercado antes de encontrar um produto adequado, basta visitar o JVZoo, ClickBank ou Commission Junction ou qualquer outro site semelhante hoje na internet e procure um produto que atenda a esses clientes.


Você pode usar palavras-chave para facilitar essa parte do processo; pense no tipo de produto que pode se adequar a essas pessoas e comece sua pesquisa por lá. Por exemplo, digamos que você queira encontrar um produto que agrade às pessoas que têm interesse em permanecer magras. Você pode procurar alimentos saudáveis, livros de emagrecimento, receitas com baixas calorias, boa forma e assim por diante. Estes vontade
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dar-lhe um bom começo, e como você encontrar produtos específicos que você acha que pode caber a conta, você pode mover a partir daí.

Se você trabalha dessa maneira, pode ser útil ter uma lista restrita de produtos novos para você. Você pode procurá-los na Internet e verificar se há muitos links para eles, notícias ou muito interesse neles. Você descobrirá em breve se encontrou ou não um produto desconhecido.




DESCOBRIR UM NICHO PARA ALVO COM UM PRODUTO PRÓPRIO


Todo mundo quer informações - e é o que a Internet faz de melhor. Muitos sites existem simplesmente para fornecer informações e nada mais; portanto, vale a pena considerar se você pode criar seu próprio produto de informações que será completamente desconhecido e nunca visto antes.


Se você se deparar com um nicho que gosta da aparência e encontrar uma lacuna no mercado para um produto de informação que acha que pode oferecer, comece a trabalhar imediatamente em sua ideia! Não é tão difícil quanto algumas pessoas pensam ser capaz de criar algo como um e-book ou um mini-relatório como este, e isso pode fazer toda a diferença na sua renda.



CONECTANDO-SE COM SUA AUDIÊNCIA ONLINE



Ok, então, quando você chegar a esse estágio, terá um produto para vender e um público para vender.
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Tudo que você precisa fazer agora é descobrir onde esse público é provável que seja em linha, e certifique-se de que seu produto vai ser colocado à direita na frente deles.


Então como você faz isso? Bem, existem duas maneiras principais de obter sucesso aqui:



você descobre onde essas pessoas andam e as acessa.



Você cria um site ou uma página da Web e as atrai para você.



Para obter os melhores resultados e as melhores vendas possíveis, definitivamente deve tentar colocar esses dois métodos em ação. Mas a coisa mais importante a lembrar é que você precisa encarar isso como uma coisa de longo prazo. Um fracasso em fazer isso é muitas vezes o motivo de alguns produtos não serem vendidos tão perto quanto deveriam ou poderiam, em primeiro lugar! Seria maravilhoso se você começasse a promover seu produto e descobrisse que obteve vendas fantásticas desde o primeiro dia, mas isso provavelmente não acontecerá com toda a honestidade. Pode demorar um pouco para anunciar algo que eventualmente se torna um best-seller.


Então, vamos analisar cada um desses métodos, por sua vez, e ver como podemos usá-los para começar a promover - e vender - o item que você tem em mente.




audiência
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Vá para a suaPara que isso funcione, você precisa saber para onde ir - e um dos melhores lugares para começar é procurar fóruns sobre o assunto relevante.

Aliás, se você está completamente empolgado com ideias para produtos, mas tem um nicho em mente que deseja abordar, procure um fórum sobre esse assunto e veja do que os membros estão falando. É uma ótima maneira de entrar em contato com esse nicho e o que o faz funcionar!


Agora, você precisa ser extremamente cuidadoso ao apresentar um produto para o seu público-alvo dessa maneira, porque, se não fizer isso corretamente, poderá ser acusado de spam e banido desse fórum - além disso, obviamente, você obterá um mau nome . Obviamente, não é isso que buscamos aqui, portanto, o primeiro passo é ler os termos e condições estabelecidos por cada fórum individual que você encontrar para ver como funciona.


Outra boa idéia é passar algum tempo apenas navegando pelas postagens que outras pessoas já iniciaram, para que você possa ter uma idéia de como o fórum funciona e do tipo de assuntos abordados.


Geralmente, você encontrará um link para um site externo através do link de assinatura no final de cada postagem que você faz (isso é ativado automaticamente depois que você o configura para aparecer), mas nem todos os fóruns permitem que isso seja promocional. Mais uma vez, verifique as regras antes de fazê-lo. Muitas vezes, é mais a questão de promover produtos ou serviços durante a publicação em si do que em sua assinatura que causa problemas, especialmente se você o faz continuamente quando claramente não há uma causa real (além de promocional).
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Você também pode alcançar seu público-alvo de outras maneiras e, com as formas interativas em que muitos sites estão operando atualmente, você achará isso extremamente fácil.


Veja o MySpace, por exemplo. Não demora muito para configurar um perfil de usuário neste site e você pode procurar outras pessoas no site que tenham os mesmos interesses que você. O mesmo se aplica a outros sites semelhantes, como o Facebook.


Esses sites levam tempo para desenvolver uma presença, é claro, portanto, se você estiver procurando uma maneira mais rápida de atrair a atenção de pessoas interessadas no seu produto, experimente o Twitter. O benefício disso é que você tem apenas algumas palavras para transmitir sua mensagem - e é preciso muito pouco esforço para começar a formar um corpo de fãs que estarão interessados ​​no que você tem a dizer.


Lembre-se de que, para obter o melhor efeito, você deve fazer mais do que apenas anunciar. As pessoas ficarão entediadas muito rapidamente se você não fizer nada além de apontá-las para o (s) produto (s) que você está anunciando. Dê a eles algo que valha a pena e conte a eles de seu próprio interesse na área de assunto; se você puder dizer a eles algo que eles ainda não sabem que se relaciona ao produto em questão, você certamente terá a atenção deles.


Você também pode se conectar ao seu público de outras maneiras; lembre-se de que quanto mais métodos você encontrar para alcançar as pessoas que provavelmente comprarão seu produto, mais vendas você fará.
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Pense em usar anúncios classificados em vários sites, por exemplo. Você pode encontrá-los facilmente pesquisando sites de anúncios classificados nos grandes mecanismos de pesquisa; alguns deles são gratuitos, enquanto outros podem exigir um pagamento, mas você pode começar com todos os métodos gratuitos.


Uma outra maneira de se conectar com as pessoas para quem você quer vender é escrevendo artigos sobre assuntos que eles estarão procurando. Ao descobrir o máximo possível sobre os interesses deles, você poderá obter muitas idéias sobre tópicos para escrever sobre isso que atrairão sua atenção.


Seu objetivo aqui é pensar no que essas pessoas procurarão online. Em seguida, você pode escrever alguns artigos cuidadosamente aprimorados com palavras-chave selecionadas e enviá-los para uma variedade de diretórios de artigos online. Cada artigo terá seu próprio URL exclusivo e, se você o escrever bem e fizer bom uso das palavras-chave sem exagerar, verá que seus artigos serão classificados com uma classificação bastante alta nos resultados de pesquisa que seus clientes em potencial estão apresentando.


Isso significa que há uma grande chance deles encontrarem o seu artigo, lerem e depois acessarem o site com detalhes do produto que você deseja vender.


A chave do sucesso é lembrar de não promover nada no artigo. Parece bizarro, eu sei, mas é assim que funciona. E realmente funciona. O que acontece é que você recebe uma pequena caixa no rodapé de cada artigo que você escreve, que permite vincular a um site do qual você tem interesse. Esse não precisa ser o seu próprio site - ele poderia facilmente ser um site ao qual você é afiliado.
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Mas, assim como você fez com os fóruns, também leia aqui todos os termos e condições dos sites aos quais você pode vincular, pois alguns não o deixarão vincular aos links de afiliados. No entanto, é fácil se locomover, porque tudo o que você precisa fazer é criar seu próprio site ou blog e criar um link para ele.


O truque que você deve lembrar com todos esses métodos é que não será possível transformar um produto em um best-seller, a menos que você o empurre e promova o máximo possível. A internet é um lugar imenso, então você não apenas precisa ter a audiência e o produto certos, mas também a determinação de divulgar esse produto e promovê-lo da maneira mais difícil e possível. Você não vai muito longe com meia dúzia de anúncios e algumas postagens no Twitter, por isso, esteja pronto para o longo curso.












DEIXE SUA AUDIÊNCIA CHEGAR A VOCÊ


Isso é muito parecido com abrir uma loja em uma localização privilegiada e esperar que as pessoas venham inundando as portas.

Existem duas opções principais disponíveis para você aqui, e analisaremos cada uma por vez. Embora, é claro, se você realmente deseja conquistar o melhor vendedor, deve fazer as duas coisas juntos! Seja grande e continue mirando se quiser que o produto mais vendido seja conhecido em toda a Internet.
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A primeira opção é a criação de um site dedicado sobre o assunto o seu produto de nicho está preocupado com. Isso funcionará especialmente bem se você conseguir rastrear vários produtos no mesmo nicho que atualmente são desconhecidos e desejar transformá-los em best-sellers.


Agora, obviamente, isso funcionará melhor se você não for diretamente para a grande venda. É quase como uma psicologia reversa - as pessoas não gostam de vender muito e, se você tentar convencê-las a comprar algo antes que elas estejam prontas, você perderá clientes em potencial.


A melhor aposta é pensar em desenvolver um site útil que forneça às pessoas muitas informações sobre o assunto relevante. Em seguida, você pode quase casualmente recomendar o produto que deseja vender para eles.


Vejamos um exemplo de como isso funciona. Suponhamos que você tenha encontrado um produto 'verde' de algum tipo que beneficia o meio ambiente e o consumidor. Agora, isso pode realmente decolar por causa da maneira que as notícias e o mundo como um todo entenderam esse tópico.


Mas, em vez de apenas dizer: "Ei, olha, eu encontrei esse ótimo produto novo que faz isso e aquilo e economiza energia toda vez que você o usa", você deve criar um site que praticamente pré-venda este e outros produtos produtos verdes para o consumidor.


Pense nisso assim. Quando alguém vai para um motor de busca e procura por informações sobre algo que eles não podem necessariamente ser olhando para comprar
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algo. Portanto, se você tentar vender algo a partir do momento em que eles chegarem ao seu site, eles provavelmente irão para outro lugar.

Mas considere isso. Digamos que eles querem descobrir mais sobre questões ecológicas e sobre como podem melhorar suas vidas, fazendo mais coisas que irão beneficiar o meio ambiente em vez de poluí-lo. Eles não estão procurando nada em particular para comprar, mas podem ser persuadidos se descobrirem algo que possa ajudá-los.


Portanto, seu trabalho é garantir que você forneça a eles todas as informações e informações que eles procuram, antes de apresentá-los gentilmente aos produtos que deseja vender. Muitas vezes, é a qualidade dessa fase de pré-venda que transforma um vendedor razoável em um best-seller. Você pode apresentá-los ao seu produto por meio do link de afiliado de várias maneiras diferentes, mas o caminho para chegar lá deve sempre ser o mesmo, pois você deve fazer todos os esforços para fornecer ao cliente as melhores informações e os melhores conselhos antes de realmente tentar e fechar a venda.


É óbvio que você precisará obter o máximo de tráfego qualificado possível para o seu site, se quiser transformar seus produtos desconhecidos em best-sellers. Você pode obter uma proporção razoavelmente alta de visitantes por pedido ...

mas se você receber apenas uma dúzia de visitantes por semana, não obterá as vendas e a renda desejada.

Ok, então esse é o seu site em andamento. Agora, que tal um blog?



Blogs são ótimos para transformar um produto médio em um um excelente, porque você começa a ser um pouco mais pessoal e acessível para
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seus visitantes. Um site tem seu objetivo e seu lugar nas coisas, mas tem o hábito de ficar entre você e seus clientes.

Um blog, por outro lado, é muito diferente. Um blog é mais pessoal. É mais íntimo em um sentido, porque você está falando diretamente com as pessoas que estão lendo suas entradas. Cada postagem do blog é um endereço seu para eles, e isso tem uma vantagem distinta.


O que você estará fazendo é criar um relacionamento com seus leitores, pois seu blog vai de apenas algumas postagens para várias e depois se desenvolve em várias seções diferentes. Contanto que você o mantenha no tópico, você descobrirá que algumas pessoas o encontrarão e voltará para ver o que mais você tem a dizer sobre o tópico (ou nicho) escolhido. Isso mostra exatamente por que você precisa se interessar pelo assunto, porque neste exemplo você pode escrever sobre isso por um longo tempo. E se você ama seu nicho, outras pessoas serão atraídas por ele e terão muito mais chances de comprar de você como resultado.




A PALAVRA DA REGRA DA BOCA





Um grande aspecto de qualquer produto que se torna um best-seller é o fato de outras pessoas fazerem publicidade e promoção para você, sem que você peça.


Se você pensar sobre isso, verá que é verdade. Se você compra um produto pelo qual gosta e absolutamente ama - não importa o que seja -, descobrirá que começa a contar a outras pessoas sobre ele. E há
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todas as chances de algumas dessas pessoas comprarem o produto e repetirem o processo, dizendo às pessoas que também sabem disso. Em alguns casos, eles podem até entrar on-line e entrar em um fórum ou até em seu próprio blog e contar ao mundo sobre isso, fornecendo um link para o local de onde obtiveram as informações.


Este é o auge do sucesso no que diz respeito a qualquer profissional de marketing. Se você conseguir que as pessoas falem sobre o seu produto, você fará mais vendas sem nem tentar. Foi por isso que mencionei a perspectiva de entrar em contato com seu público-alvo - seus clientes em potencial - por meio de sites de redes sociais como o Facebook, porque se eles gostam do que você tem a oferecer, há toda a chance de você conseguir mais vendas e faça com que seu produto "desconhecido" seja promovido em uma escala muito mais ampla.


Portanto, não desconsidere o poder da propaganda boca a boca, pois isso poderia fornecer o empurrão final que transforma um produto comum em um que não consegue atender à demanda.








REPRODUZINDO TUDO JUNTOS



Então, agora vimos todo o processo de venda de algo que poucas pessoas - se houver - já viram antes. Dependendo de como você é bom em se acostumar com esse processo, você pode ter sorte e pesquisar, e encontrar o produto ideal em sua primeira tentativa.
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Mas se isso não acontecer, não se preocupe. Isso não significa que você não poderá transformar um produto desconhecido em um best-seller, apenas significa que pode levar mais de uma tentativa para encontrar o produto certo.


Mas seja qual for o produto que você escolher, seja ele próprio ou algo que outra pessoa tenha criado, é absolutamente vital continuar com sua publicidade e promover esforços a longo prazo. Você realmente precisa abordar isso com um esforço determinado e focado.


Portanto, se você começar criando e lançando um site para promover seus produtos, como discutimos anteriormente, continue criando um blog para ser executado ao lado dele. Faça um esforço para procurar muitos sites para colocar anúncios classificados. Certifique-se de entrar em alguns sites de redes sociais e comece a se conectar com outras pessoas interessadas no mesmo tipo de coisa.


Não posso enfatizar o quanto é realmente importante fracassar - figurativamente falando - quando você quer pegar um produto desconhecido e fazer uma hortelã. Por isso, sugiro que você leia este relatório do início ao fim várias vezes antes de começar a encontrar o primeiro produto. Isso garantirá que você entenda todas as etapas e saiba exatamente o que precisará fazer a seguir.


A boa notícia é que esse processo se torna mais familiar à medida que você avança, por isso não desista! Você também vai descobrir melhor o que é mais provável se qualificar como um best-seller, portanto, mesmo se você não ganhar o jackpot na primeira vez, suas chances ficarão cada vez melhores a cada tentativa.
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E quem sabe, em breve eu poderia escrever outro relatório usando SUA história de sucesso como um exemplo de como fazê-lo!

Boa sorte - e lembre-se de que o melhor momento para começar é AGORA.





O sucesso é seu,
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